InnovationUP —
Unser Servicepaket zur Starkung lhrer Innovationskr  aft

Ihre Ausgangslage und Problemstellung:

Die Umsetzung einer konkreten Idee bis zum fertigen Produkt und dessen Markteinfiihrung ist bei
Ihnen tagliches Geschaft. Organisationseinheiten, Prozesse und Tools sind definiert und Sie haben es
vielleicht sogar geschafft, die Time-to-Market in den letzten 5 Jahren deutlich zu reduzieren.

Der Prozess, wie Sie zu diesen Ideen kommen, ist jedoch bisher weitgehend undefiniert. Eventuell
sind Suchlisten beschrieben und lhr Marketing liefert Ubersichtliche Zahlen mit den derzeitigen
Verkaufen, aber Ihre Neuentwicklungen sind eher durch den Wetthewerb getrieben. Sie schaffen nur
selten den Blick Uber den Tellerrand und arbeiten eher mit konventionellen Partnern zusammen.
Neue, innovative Ideen gehen zudem oft im Tagesgeschaft unter, haben zu wenig strategische
Relevanz und gelangen eher zufallig in ihre Organisation.

Sie fragen sich also, wie Sie die Qualitdt und Quantitat der Ideen, aus der Sie lhre zukilnftigen
Umsétze und Einsparungen generieren wollen, verbessern kdnnen?

Unser Losungsansatz:

Wir implementieren bei Ihnen eine sogenannte frihe Innovationsphase, durch welche bei lhnen
Gelgenheiten, Ideen und Konzepte identifiziert und kreiert werden kdnnen. Dabei liefern wir nicht ein
einfaches Konzept bei Ihnen ab, sondern wir begleiten Sie von Schritt zu Schritt. Die Konzeption der
frihen Innovationsphase, die Implementierung und erste operative Ergebnisse laufen somit Hand in
Hand. Unser integrativer Lésungsansatz basiert dabei entsprechend unserer Wurzeln auf dem St.
Galler Management Modell und bericksichtigt aktuelle wissenschaftliche Erkenntnisse, wie Open
Innovation, Kundenintegration oder Cross-Industry-Innovation. Nach unserem Projekt halten Sie ein
Prozess-Manual in der Hand, haben organisatorische Veranderungen durchgefiihrt, eine
Innovationsstrategie und Stol3richtungen fur neue Produkte definiert, lhre Mitarbeiter geschult und
bereits erste Schritte zu einer offeneren Innovationskultur getatigt. Und natirlich werden dabei
vertiefte Konzeptideen generiert, die nun in lhren Standard-Entwicklungsprozess tbergeben werden
kénnen.

Auch nach dem Projekt lassen wir Sie nicht allein. Oft unterstiitzen wir unsere Kunden bis ein
Innovationsmanager eingearbeitet ist, die Innovationskultur sich weiter entwickelt hat oder bei
neutralen Moderationen von Strategie- oder Kreativitatsworkshops.
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